
KüchenTreff vereint Unabhängigkeit mit den Vorzügen einer 
starken Gemeinschaft. Als Verband selbstständiger Küchen-
händler ist KüchenTreff kein Franchise-System, sondern eine 
Plattform, die unternehmerische Freiheit mit echter Unterstüt-
zung verbindet. Mitglieder können die etablierte Marke und  
das professionelle Corporate Design nutzen – oder sich weiter 
unter eigenem Namen präsentieren. In beiden Fällen profi-
tieren sie von vorteilhaften Einkaufskonditionen, zentralen 
Marketing-Ressourcen und Werbemitteln, Digitalisierungs-
lösungen und dem kollegialen Austausch im Netzwerk der 
KüchenTreff-Familie. 

Wertvolle Vorteile 

Wie vielfältig die Leistungen des Verbandes sind, zeigen  
zwei Partner: KüchenTreff Homberg setzt seit der Gründung 
auf die Dachmarke KüchenTreff, was den Markteintritt 
enorm erleichterte. „Unsere prägnante Marke steht für Qua-
lität – das schafft Vertrauen, was besonders bei Neugründun-
gen unbezahlbar ist“, sagt Daniel Borgstedt, Geschäftsführer 
von KüchenTreff. Es gibt aber auch einen zweiten Weg: Die 
Partner von Häupler Küchen etwa sind als regional etablier-
tes Studio weiterhin unter eigenem Namen aktiv. „So bleibt 

die lokale Identität unangetastet – und die Vorteile des starken 
Netzwerks können trotzdem genutzt werden“, betont Borg- 
stedt. „Alles kann, nichts muss“ – nach diesem Motto können 
die Mitglieder die zahlreichen Services von KüchenTreff  
nutzen. Mehr Infos finden Sie unter: www.erfolgreich-mit- 
kuechentreff.de.                                                                      
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Maximale Freiheit und gemeinsamer Erfolg 

Für Daniel Borgstedt, 
Geschäftsführer von 
KüchenTreff, gilt:  
Mitglieder können  
flexibel entscheiden, 
wie sie die Vorteile 
von KüchenTreff  
nutzen möchten.  
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Frei und unabhängig handeln, aber trotzdem von den Vorteilen einer starken 
Gemeinschaft profitieren – bei KüchenTreff geht beides Hand in Hand.

Neue Programme


