
Die Marke Emma wächst in Deutschland und sucht Partner zur Eröffnung neuer Emma-Geschäfte. Bekannt für Innovation und Produktqualität, bietet 
Emma die Möglichkeit, sich mit einer weltweit renommierten Marke zu verbinden und in der eigenen Stadt eine echte Schlaf-Expertise aufzubauen. 
Eine begrenzte Anzahl an Partnerschaften ist verfügbar. Über den QR-Code können Interessierte Emma direkt kontaktieren, um mehr über  
Kooperationsmöglichkeiten und das Emma-Geschäftskonzept für den stationären Handel zu erfahren: independentstores@emma-sleep.com 

Eine Partnerschaft lohnt sich
Die Marke Emma wächst in Deutschland und sucht Partner zur Eröffnung neuer Emma-Geschäfte.  | Neue Konzepte

Emma wurde 2015 in Frankfurt gegründet und ist heute eine weltweit führende Marke im Schlafbereich. Die Marke ist in über 20 Ländern präsent und genießt das 
Vertrauen von mehr als 5 Millionen Menschen weltweit. Mit innovativen, preisleistungsstarken Produkten, einem starken Online-Geschäftsmodell und ausgezeichneter 

 Schlaftechnologie treibt Emma sein Wachstum kontinuierlich voran – künftig auch verstärkt über physische Verkaufsstellen in Deutschland.

Warum eine Partnerschaft mit Emma eingehen? 

Der Vorteil einer 
weltweit bekannten 

Marke

Die Marke Emma ist interna-
tional bekannt für die Qualität 
ihrer Schlafprodukte. Inhaber 

eines Emma-Geschäfts 
profitieren vom starken 

Markenauftritt und vom durch 
die Marke generierten 

Kundenverkehr. Es wird eine 
qualifizierte Kundschaft 

angesprochen, die gezielt 
nach hochwertigen Schlaf-

produkten sucht.

Hohes Wachstumspotenzial  
in dynamisch wachsenden 

Märkten

Der Schlafmarkt in Deutschland 
wächst stark – getragen von einem 

steigenden Verbraucherbewusstsein 
und einer zunehmenden Nachfrage 

nach innovativen Produkten. Wer als 
einer der ersten Partner ein 
Emma-Geschäft eröffnet,  

positioniert sich an der Spitze 
dieses wachsenden Marktes.

Umfassende  
Unterstützung ab dem  

ersten Tag

Emma bietet seinen Partnern umfassende 
Unterstützung – von der Standortauswahl 
über den Ladenbau bis hin zur Einrichtung 
des Geschäfts. Ein umfassendes Netzwerk 
aus Immobilien- und Bau-Experten sorgt 

dafür, dass die Eröffnung von Emma- 
Geschäften reibungslos und erfolgreich 

verläuft. Zusätzlich profitieren Händler von 
Softwarelösungen und Tools, die effiziente 

Abläufe ermöglichen und es ihnen 
erlauben, sich auf das Wesentliche zu  

konzentrieren: den Verkauf im Geschäft.

Bewährter Erfolg,  
lokal  

adaptiert

Die mehr als 40 bereits in 
Europa eröffneten Emma- 

Geschäfte haben die Erwartun-
gen übertroffen – dank exzellen-

ter Produkte und gezielt lokal 
angepasster Strategien. 

Interessierte sollten die Chance 
nutzen, um diesen Erfolg in ihrer 
Region zu reproduzieren und ein 

erfolgreiches Business aufzu-
bauen, das fest in der lokalen 
Gemeinschaft verankert ist.
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